
Nous avons retenu des terminaux équipés 
d’une carte SIM et qui utilisent la 3/4G. Un 
téléphone avec accès internet n’est plus 
nécessaire, les terminaux se connectent di-
rectement. La solution avec imprimante 
est la plus adaptée dans le cadre d’une 
caisse cinéma, car c’est long de demander 
à chaque fois le mail et d’envoyer le reçu 
au spectateur.

C’est pourquoi nous avons écarté les off res 
sans imprimante, pourtant moins chères 
au niveau de l’achat du terminal.

Votre banque peut vous en proposer un 
– ce sera le terminal classique des com-
merçants – mais il faut noter que pour un 
petit volume de transactions, ce n’est pas 
toujours le plus rentable pour vous.

Il existe des solutions alternatives, que 
l’on peut facilement mettre en place ; on 
en retiendra principalement deux en guise 
d’exemple : SumUp et Smile&Pay, mais il 
en existe d’autres comme Zettle (ex- iZettle) 
ou myPOS. Nous n’avons pas retenu les so-
lutions encombrantes et diffi  ciles à mettre 
en place.

N’oubliez pas qu’il faut un terminal par 
caisse ou projecteur. Et en cas d’achat du 
terminal, si casse il y a, c’est tout pour votre 
pomme.

En fonction de votre chiff re 
d’aff aires et de la propension 
des spectateurs à opter pour 
une solution de paiement 
électronique, les commissions 
sur les paiements CB peuvent 
être importantes. Nous vous 
conseillons, pour avoir un 
ordre d’idée, de faire deux 
simulations : une avec une 
part de spectateurs payant 
par CB plutôt basse (ex. 20 % 
de CB sur le chiff re d’aff aires 
par projecteur) et une autre 
avec une part de CB haute (60 %).

Nota : il ne faudra pas oublier, à certains 
moments, de brancher sur secteur ces ap-
pareils qui fonctionnent tous sur batterie. 
Et il faut prévoir une solution adaptée pour 
le transport (type fl ight avec de la mousse 
prédécoupée).

OFFRE SANS ABONNEMENT

SumUp 3G

–  Achat d’un terminal 
à prix fi xe : 199 € HT.

–  1,75 % reversé à 
chaque transaction.

– 3G sans abonnement.

Le total des transactions par 
CB par séance est une fonc-
tionnalité manquante (à ce 
jour SumUp n’écarte pas de 
la développer sur notre de-
mande, mais rien n’est acquis, 
c’est une entreprise améri-
caine qui a une solution glo-

bale mondiale). Avec cette so-
lution il vous faudra : soit additionner avec 
votre boulier les petits récépissés que vous 
devrez imprimer en double ; soit aller sur 
votre espace perso SumUp puis comptabili-
ser le total. C’est une carence handicapante 
au vu de la technicité de la fonction !

Covid et pression des banques obligent, le paiement sans 
contact est désormais fortement conseillé (en plus d’être 
très pratique). C’est peut-être le moment de réfl échir à 
proposer le paiement par carte bancaire sur votre circuit. 
À ce jour une dizaine de circuits itinérants sont 
équipés avec des solutions diverses.

Un TPE mobile 
est un terminal de 
paiement électronique 
qui accepte les cartes 
bancaires, que vous pouvez 
utiliser sur vos diff érents 
lieux de projections en 
plus des autres moyens 
de paiement (liquide, 
chèques, lingots…).
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Le TPE mobile
Le Terminal De Paiement
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SumUp 3G



OFFRE AVEC 
ABONNEMENT/LOCATION

Les banques

Pour ceux qui ont un volume de transac-
tions plus conséquent, la solution classique 
peut être la plus adaptée. Il est diffi  cile de 
faire un comparatif et d’avoir des sommes 
très précises car tout ce négocie avec votre 
banque.

Le plus souvent cette dernière propose :
–  un abonnement mensuel pour la location 

du terminal (35 € par mois par ex.),
– engagement 24 ou 36 mois,
– un forfait 3G (3 € mensuel),
–  un pourcentage sur pour chaque 

transaction en fonction du volume 
des transactions (ex. : 0,75 % mais 
peut descendre à 0,45 %),

On peut également faire une 
télécollecte* une fois la séance 
terminée et la joindre au borde-
reau. On a ainsi la somme des paie-
ments CB depuis la précédente télécollecte, 
ce qui permet d’avoir un ticket avec le total 
des recettes CB par séance.

Comme vous le voyez les taux par tran-
saction peuvent être très intéressants et 
peuvent descendre à 0,45 % par transac-
tion dans le cas d’un volume de recettes 
important.

*  Télécollecte : transfert de l’argent de votre 
terminal CB vers votre compte bancaire.

Yavin est un opérateur français. 
Il propose des évolutions adap-
tées à nos besoins en fonction 
du volume d’unités achetées.

Ils ont formulé une off re sur mesure ANCI.
–  Achat terminal : 350 € HT payable en 3 fois.
– 3G sans abonnement.
–  Abonnement 9 € HT par mois + 0,89 % HT 

reversé à chaque transaction + 0,05 € HT 
par transaction.

OFFRES MIXTES AVEC 
ET SANS ABONNEMENT

Smile&Pay est un opéra-
teur français. Il peut propo-

ser des évolutions adaptées 
à nos besoins en fonction du 

volume d’unités achetées.

Il y a plusieurs off res avec la pos-
sibilité de basculer sur l’une ou 

l’autre off re en fonction de la pé-
riode (par exemple l’été).

Off re standard :
– Achat d’un terminal à prix fi xe : 249 € HT.
– 1,75 % HT reversé à chaque transaction.
– 3G sans abonnement.

Off re premium :
– Achat d’un terminal à prix fi xe 249 € HT.
– un abonnement mensuel : 29 € par mois.
– 0,75 % fi xe pour chaque transaction.
– 3G sans abonnement.

SumUp
Soucis et interrogations 
Pas de fonction total 
recette par séance et 
grosse boîte états-
unienne peu réceptive.

Conclusion 
Le moins cher mais 
le moins pratique.

Smile&Pay Standard
Soucis et interrogations 
Coût du terminal et taux 
non négociés encore.

Avantages 
Startup française 
réceptive et motivée.

Conclusion 
Plus pratique 
(pour quelques dizaines 
d’euros de plus par an).

Smile&Pay Premium
Soucis et interrogations 
Coût du terminal et taux 
non négociés encore.

Avantages 
Startup française 
réceptive et motivée.

Conclusion 
À écarter mais off re 
intéressante l’été 
(en alternance).

Yavin off re ANCI
Soucis et interrogations 
Coût du terminal.

Avantages 
Startup française 
réceptive et motivée.

Conclusion 
Intéressante pour les 
gros volumes si vous 
soignez le terminal.

Banque 
petit volume CB
Soucis et interrogations 
Durée du réengagement 
en cas de casse et 
négociation impossible.

Conclusion 
À écarter mais off re 
intéressante l’été 
(en alternance).

Banque 
gros volume CB
Soucis et interrogations 
Durée du réengagement 
en cas de casse.

Conclusion 
Pour les gros volumes 
de transactions.

Le groupe technique de l’ANCI 
propose d’entreprendre des 
démarches pour obtenir une 
off re d’achat groupé. C’est dans 
cette optique que nous vous 
demandons si vous allez vous 
diriger vers une solution 
rapidement. Si vous voulez 
éventuellement profi ter d’un 
tarif négocié, merci de nous dire 
avant mi-mars, quelle solution 
vous privilégiez et combien 
d’unités vous achèteriez.
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ANCI — 07 77 73 37 90

contact@cinema-itinerant.org www.cinema-itinerant.org
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Tous les prix de ce tableau s’entendent en € TTC. Les cases colorées pointent la formule la plus rentable.

FOURNISSEURS RETENUS

TAUX TERMINAL 4G
COÛT TOTAL ANNUEL sur la base des fourchettes de recette par CB

durée de vie du terminal : 2 ans durée de vie du terminal : 4 ans

% Abonnem. Coût par 
transact.

Location 
par mois Achat

sur une recette mensuelle de… sur une recette mensuelle de…
300 € 600 € 1 000 € 2 000 € 3 000 € 300 € 600 € 1 000 € 2 000 € 3 000 €

SumUp 1,75 — — 0,00 220,00 173,00 236,00 320,00 530,00 740,00 118,00 181,00 265,00 475,00 685,00
Smile&Pay Standard 2,10 — — 0,00 298,80 225,00 300,6 401,40 653,40 905,40 150,30 225,90 326,70 578,70 830,70
Smile&Pay Premium 0,90 34,80 — 0,00 298,80 599,40 631,80 675,00 783,00 891,00 524,70 557,10 600,30 708,30 816,30
Yavin off re ANCI 1,07 10,80 0,05 0,00 420,00 379,05 418,50 471,09 602,59 730,75 274,05 313,50 366,09 497,59 629,08
Banque petit volume CB 0,75 — — 38,00 0,00 483,00 510,00 546,00 483,00 510,00 546,00
Banque gros volume CB 0,40 — — 38,00 0,00 504,00 552,00 600,00 504,00 552,00 600,00

est un opérateur français. 

lettre technique <<<

volume d’unités achetées.

Il y a plusieurs off res avec la pos-
sibilité de basculer sur l’une ou 

l’autre off re en fonction de la pé-
riode (par exemple l’été).

Conclusion
Le choix vous appartient et il est 
diffi  cile de cerner une solution 
idéale pour tous. Nous vous lais-
sons peser le pour et le contre et 
apprécier en fonction de la simu-
lation tarifaire. Attention, actuel-
lement c’est un secteur en pleine 
mutation et les propositions évo-
luent très rapidement ces der-
niers mois. Les éléments chiff rés 
contenus dans ce document vont 
probablement être rapidement 
obsolètes dans les temps à venir.

pour l’ANCI (Vincent Kopf et Julien Poujade)

vice-présidents de l’ANCI


